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九州営業所 092-413-3630
福岡市博多区博多駅東1-11-5 アサコ博多ビル6階

関西営業所関東営業所

受付時間 平日9：00～17：00 https://occ21ma.com/

“会計事務所Ｍ＆Ａ個別相談会”開催中
オリコンタービレM＆Aサポートダイヤル
☎ 03-3490-8377

オリコンタービレのM&A仲介サービス

M&A 事例集
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後継者不足時代の
顧問先へのサービス継続と
職員の将来を考える。

税理士法人カオス

柄溝税理士事務所

代表社員税理士 高橋 寿克様代表社員税理士 武地 義治様

税理士 柄溝 宗生様 税理士 井上 貴司様

会計事務所業界に特化したオリコンタービレのM&A仲介サービス

ベストパートナーをご紹介

会計事務所のＭ＆Ａは安心の実績
オリコンタービレにお任せください。

相談料０円

着手金０円
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会計事務所の
事業継承

井上総合会計事務所（東京都）

税理士 井上 貴司様 代表社員税理士 高橋 寿克様

後継者がいないので顧問先と職員の
将来をどう守ればいいのか？

譲渡事務所 税理士法人 TOTAL（東京都）
法人件数84件・個人件数：35件
（合計119件うち医業40件）・職員数12名

税理士30名・公認会計士2名・司法書士3名・社労士11名・
行政書士24名・職員250名

譲受事務所

■事務所の譲渡を考えたきっかけをお聞かせください。
開業以来懸命に駆けてきた２４年間、お陰様で１２名の職員と一緒に仕
事ができるまでになりましたが、６０歳を過ぎ１０年後の将来を考えたと
き、後継者がいない状況では、顧問先と職員をどう守っていけばいい
のか？このままでは多くの方 に々ご迷惑を掛けるのでは？との危機感が
事務所譲渡に至ったきっかけでした。

■なぜオリコンタービレに仲介を依頼したのですか？
将来について悩んでいたころ、事務所のシステムをお願いしていた
オリコンタービレからM&Aの仲介サービスについて案内を受け、
興味を持ち詳しく話を聞きました。担当の方とも長年の付き合いだっ
たので安心して任せられると感じたからです。

■評価額や条件には満足されましたか？
当初はいつか譲渡しなければと漠然と考えていましたが、譲渡価格や
M&Aにかかわる諸条件などの評価内容に満足し、すぐに決断でき
ました。紹介いただいた税理士法人TOTALも大変すばらしい事務所
でした。私の悩みに親身に耳を傾けてくれて、良い結果に導いて
くれたオリコンタービレにとても感謝しています。

■M&A後の状況はいかがですか？
税理士法人TOTALは高橋代表のもと各専門分野に若い力を結集し、
様 な々場面でお客様のサポートができる組織で、私自身は社員税理
士として仕事をしています。不思議なことに２４年前の開業当時の心境
にも似ていて、フレッシュな気持ちで取り組んでいます。
譲渡前に感じていた不安が払拭され、まさに原点回帰といった気持ち
で楽しく仕事に取り組んでいます。

■M&Aについてのお考えを聞かせてください。
M&Aの最大のメリットは「顧客拡大」と「ノウハウの獲得」と考えてい
ます。会計事務所経営戦略において「良質な顧客とスタッフの獲得」
が同時に実現できるM&Aはこれからも積極的に取り組んでいきたい
です。

■今回のM&Aには満足されていますか？
井上総合会計事務所は医業経営コンサルタント、CFPとしての実績も
豊富で医療系のお客様に特に強みをお持ちでした。
医業顧客の拡大のみならず、長年続いている営業ルートからの新規
顧客獲得が現在もできており、買取費用は計画よりも短期間で回収で
きて大変満足しています。また、若手スタッフはコンサルティングノウ
ハウを直接吸収することができました。

■オリコンタービレの仲介はいかがでしたか？
オリコンタービレとは事務所システムの導入・サポートなどで信頼関係
がありました。今回のM&Aにあたり適正な評価をしていただきとても
満足しています。交渉事もオリコンタービレの仲介のおかげでとてもス
ムーズに運び、契約成立まで短期間で進むことができました。
システム統合についても心配は無用でした。いい先生を紹介してくれ
て本当にありがとうございました。

さまざまな規模の会計事務所をM&A成立に導き、
「譲渡側」「譲受側」双方の所長先生から 

お喜びの声をいただいております。

事務所データ
全国に11拠点を構え、会社設立・相続申告・医業経営までTOTAL
グループで幅広く総合的にサポート。
士業を職人ではなくサービス業として産業化し、お客様の歩み・
成長に寄与し、自ら及び組織を成長させ、社会に貢献することを
目標とされています。
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3 4



6

会計事務所の譲渡に関するご相談は
オリコンタービレにお任せください。

相談料 0円

オリコンタービレからの

ベストパートナーを
ご紹介

独自のネットワークを
活用して、ご要望に叶
うパートナー事務所を
ご紹介いたします。

着手金 0円 安心の実績

1

業界知識豊富な
担当者が仲介

会計事務所専門に
M&Aサービスを行っ
ており、業界に精通し
た担当者が責任を持っ
て仲介いたします。

2

成約後も安心の
サポートをご提供
システム統合をはじ
め、成約後もご安心い
ただけるサポートを提
供いたします。

3

オリコンタービレは
『会計事務所専門』に

M&A仲介サービスをご提供しています。

つのお約束3

会計事務所の譲渡に関するご相談は全て無料にて承ります。（秘密厳守）
仲介手数料は譲渡契約の締結後に、「譲渡側」「譲受側」双方から申し受けます。

譲渡の相談及び面談
事務所の現状や譲渡に関する
ご希望・ご相談をお受けいたします。

譲受事務所の選定
譲渡事務所の希望、実情に合った譲受事務所を
選定・ご提案いたします。

3

1

譲受側と秘密保持契約
譲受側と秘密保持契約を締結します。

4

トップ面談
譲受事務所代表者との面談の機会を設定いたします。

5

評価報告書の確定・契約内容の協議
専門家によるデューデリジェンスを行い、
評価報告書を作成、具体的な契約内容の協議を行います。

6

契約の締結7

譲渡側と秘密保持契約
譲渡側と秘密保持契約を締結し、
今後の進め方についてご提案いたします。

2

成功するM&Aの流れ

着手金や中間報酬・月額報酬はいただきません

会計事務所
譲渡の流れ

・譲渡側・譲受側双方の要望等をヒアリングし、アンサーバックする。
・契約書を加筆修正する。
・弁護士に相談する。
・双方の要望等が反映された契約書の完成 でM&Aが成立します。

弊社はデューデリジェンスの専門税理士、契約書作成・契約立会いの顧問弁護士を揃えております。
今後も、皆様に安心していただける会計事務所の仲介会社として、お役に立てるよう努力していきます。
よろしくお願いいたします。

M&Aは譲渡側・譲受側の会計事務所との秘密保持契約から始まり、

とステップを踏みますが、重要なのは④の契約に至るまでの期間です。

今回のM&A、2事例のインタビューで、譲渡側・譲受側双方の満足度が高かったのが、弊社としては一番の喜びです。

編集後記

① 譲渡側・譲受側双方の顔合わせ会 → ② 専門税理士によるデューデリジェンス → ③ 評価額の決定
④ 顧問弁護士立会いの下での契約   → ⑤ 事務所引き渡し

5

オリコンタービレは、会計事務所業界に携わり四半世紀。
豊富な業界知識で合併後のシステム統合をはじめとする

様々なご提案を行います。




